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‘ ¢ Qué son ventas promocionales?

Son aquellas ofertas de 0 de servicios hechas

por el vendedor alos
gue las habituales.

y que se realizan en condiciones

Debemosdiferenciar:

VERANO 2010
REBAJAS

o - 30 agosto

Se ofrecen articulos de
calidad amenor precio.

De 15 juli

R

Ventas de caracter y
con finalidad extintiva de productos. LI QU | DAC I ON
Debidoa: p

— cesacionde laactividad del comercio or CambIO de

— cambiode ACtiVidad

— cambiode del comercio.

Ventasolo de algunos productos debido a:

— Pérdida de su valor comercial por
0

Ventas con el fin de
ciertos productos o el desarrollo de uno o

varios comercios o establecimientos.

Recuerde:
— Cadapromociondebeestar bien

e identificada.

— Ningun producto puesto a la venta podra comportar ni
enganos parael adquiriente.
— Cadamodalidad de venta promocional se encuentra
© ecca
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Z Consejos ante las rebajas

Comprobar que los productos rebajados tienen la

que

los ofertados antes de las rebajas.

Nunca podran ser productos ni fabricados expresamente

paraestasventas.

Laleyobligaa el precio junto al rebajado.

Los articulos rebajados deben presentarse

de los que

presentan un precio normal.

Las rebajas deben contar con las y con las mismas

politicas paracambiosy devoluciones.

El etiquetado debe ser correctoy

Los establecimientos que admiten pago por tarjeta de crédito estan
aadmitirlasen rebajas.

Guarde siempreel ticketde compra.

En rebajas los consumidores tenemos los

que en

cualquier otro momento.

3 Planificar la compra

Haga una de los
articulos que

Evitar mas de la
cuenta y adquirir productos que no se
utilizaran.

No se deje llevar por los

. Las rebajas no pueden tener
una duracion inferior a
ni superior a

WYY 4

Ante cualquier problema no dude en
ante el comercio

oempresa.

“Se rebaja el
precio no la
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